
»Erfolg durch Qualität in allem Tun – 
                     zum Wohle der Menschen, mit denen und für die wir tätig sind.«

Höchste Qualität. Unabhängigkeit. Persönliche Verantwortung. Wertschätzung. Vertrauen.
Private Familienbrauerei seit 1738. Tiefe Wurzeln im Allgäu. Weltoffen. Partnerschaftlich.

Meckatzer Löwenbräu Benedikt Weiß KG  ·  Meckatz 10  ·  88178 Heimenkirch
www.meckatzer-karriere.de  ·  personal@meckatzer.de  ·  Tel. 08381 5040

Brauen Sie sich Ihre Zukunft & bewerben Sie sich bei uns!

Sind Sie ein Vertriebstalent aus der Welt der Gastronomie? 
Dann kommen Sie zu uns als

DAS BRINGEN SIE DAFÜR MIT:
• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung, höhere  
 Schulbildung & -abschluss

• Mehrjährige Erfahrung im Vertriebsaußendienst  
 & einschlägige Branchenkenntnisse

• Ausgeprägte Kenntnisse des regionalen Gastro-Bereichs 

• Präsentations- & Verhandlungssicherheit

• Eigeninitiative & Durchsetzungskraft, anpackende  
 & begeisterungsfähige Persönlichkeit

• Team- & Kommunikationsfähigkeit

• Lebensmittelpunkt idealerweise zwischen Ravensburg & Ulm

• Verantwortungsbewusstsein & Vertrauenswürdigkeit

• Lern- & Entwicklungsbereitschaft

• Projekt- & Prozessmanagement-Kompetenzen

WIR BIETEN:
• Ein attraktives Tarif-Entgelt inklusive Weihnachts- & Urlaubsgeld

• Umfangreiche Zusatzleistungen wie z.B. betriebliche Pensionskasse, Haustrunk von 78 l pro Monat, Jobrad, eine großzügige  
 Firmenwagenregelung sowie Top-Ausstattungen für mobiles Arbeiten & Home Office

• Flache Hierarchien mit hilfsbereiten & sympathischen Kollegen & Kolleginnen

• Eine verantwortungsvolle Tätigkeit, in der Sie viel gestalten können

• Eine familiär geprägte Arbeitskultur in einem inhabergeführten Unternehmen

IHRE AUFGABEN:
• Strategischer Auf- & Ausbau unserer Marktposition in der  
 Gastronomie im Verantwortungsgebiet

• Akquisition & Betreuung von wertigen Gastronomie- 
 Objekten mit dem Ziel ertragreicher Umsätze

• Konzeptionelle Bearbeitung des Verkaufsgebietes mit Hilfe  
 einer mittel- bis langfristigen Planung unter Berücksichtigung  
 der Marktentwicklungen

• Auf- & Ausbau eines langfristigen & nachhaltigen Netzwerks

• Entwicklung & Umsetzung der Verkaufsförderungs- 
 maßnahmen in enger Abstimmung mit den Kollegen aus  
 dem Bereich Marketing

• Sympathieträger & überzeugender Repräsentant einer  
 starken & angesehenen regionalen Marke

Gebietsverkaufsleiter 
Gastronomie, GFGH & Events im Gebiet Oberschwaben/Ulm (m/w/d)


